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Para viajar con tranquilidad en las vacaciones de fin de año

“Llego la hora de alistar  
maleta y su carro tambien”

En esta temporada las personas 
buscan experiencias nuevas en 
conocer lugares que no conoz-

can todavía, Si va a viajar por carre-
tera durante fin de año, ¡llegó la hora 
de alistar el carro!: estas son algunas 
de las recomendaciones, que debe 
hacer. 

El Limpiaparabrisas y panorámi-
co, claves en la visibilidad, estos dos 
elementos merecen un tratamiento 
especial. El limpiaparabrisas, si pue-
de, cámbielo antes de salir de viaje, 
pues por la temporada de lluvias 
que se pronostica para final de año. 
lo mejor es tener la máxima capa-
cidad de barrido de agua para que 
optimice la visibilidad en cualquier 
circunstancia, vital. 

Los frenos, esta es una tarea que 
no hay que dejar para última hora 
y es prioritaria para su seguridad, 
revisar todo el sistema, tanto las 
pastillas, discos y tambores como 
el líquido y su sistema de conexión 
hidráulica. Se aconseja un tiem-
po prudente para esta operación, 
La Correa de repartición. Si tiene 
sospechas de que llegó la hora del 
cambio de esta pieza, cuya vida útil 

ronda entre los 40.000 y 60.000 ki-
lómetros, de acuerdo con el motor, 
tipo y marca del vehículo, por lo ge-
neral se cambia el kit completo (co-
rrea, patín, mecanismo templador y 
la bomba de agua), Las Llantas, una 
llanta tiene dos partes fundamenta-
les: su estructura y la banda de roda-
miento. Esta última no puede estar 
más allá de los límites de desgaste: 
en cualquier retén de tránsito lo de-
vuelven y además es un riesgo para 
usted y sus pasajeros. 

Los, aceites. Una verificación ex-
haustiva de los niveles de aceite y 
otros fluidos del motor garantiza el 
óptimo funcionamiento del vehí-
culo y previene muchos incidentes 
mecánicos. Es importante que los 
conductores confirmen que el acei-
te motor, líquido de frenos, refrige-
rante, y líquido de transmisión se 
encuentren dentro de los márgenes 
adecuados.

 La Batería Si no ha tenido proble-
mas ni sospecha que ya está cerca 
del cambio, no la toque. Si ya finalizó 
su vida útil, en promedio, de entre 4 
y 5 años, lo mejor es cambiarla. 

info.autopartes@capris.com.co
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Rompiendo Barreras: 

El comercio electrónico ha trans-
formado la forma en que los con-
sumidores colombianos compran 
y venden productos, y el sector 

de auto y moto-partes no ha sido la 
excepción. En el segundo trimestre 
de 2024, el comercio electrónico en 
Colombia alcanzó los $21,04 billones 
COP; un aumento del 10,4% respecto 
al mismo periodo del 2023. Las princi-
pales categorías de las ventas en línea 
fueron tecnología (27,6%), entreteni-
miento (15,2%) y retail (10,9%). A su vez, 
el sector de vehículos y autopartes re-
presentó el 0,9%, con una disminución 
del 1,1% al cierre de 2023 frente al año 
anterior. 

 
Se estima que para el 2028 el comercio 
minorista en línea en Colombia alcan-
zará los $11.400 millones de dólares, un 
crecimiento del 46% respecto al 2023. 
Este pronóstico se basa en la adaptabi-
lidad tecnológica de los colombianos 
y su preferencia por medios de pago 
electrónicos. Adicionalmente, las tien-
das en línea han mejorado el acceso a 
productos, la comparación de precios y 
la conveniencia en el proceso de com-
pra. Si bien el espacio de crecimiento es 
enorme, hoy no podemos ignorar que 
el 66% de los consumidores investigan 
en internet antes de realizar sus com-
pras; cifra que en algunos informes lle-
ga incluso al 80%.

 
En este contexto, las mujeres han des-
empeñado un papel crucial en el cre-
cimiento y desarrollo del comercio 
electrónico en nuestro país. Según la 
Cámara Colombiana de Comercio Elec-
trónico, el 40% de las empresas que 
operan plataformas de e-commerce en 
el país están lideradas por mujeres. En 
Virtualpits.com, el 75% del equipo está 
compuesto por mujeres, quienes no 

solo dirigen negocios exitosos, sino que 
también impulsan la innovación y la in-
clusión en el sector digital. A pesar de 
los desafíos que enfrentan las mujeres 
en éste, como en muchos sectores de la 
economía, como las brechas de género 
en los diferentes niveles de liderazgo y 
la falta de acceso a financiamiento, las 
mujeres han demostrado ser líderes 
resilientes que han escrito la historia y 
sentado bases sólidas para el futuro de 
un sector tradicionalmente masculino. 
Vale resaltar que estudios han demos-
trado que las empresas con mayor di-
versidad de género tienden a ser más 
innovadoras y rentables, razón por la 
cual organizaciones de alto impacto 
como los Women Startup Awards, las 
secretarías departamentales, la Asocia-
ción WA4STEAM, que están trabajando 
para cerrar la brecha de género y apo-
yar a las mujeres emprendedoras, se 
hacen tan relevantes. Desde Virtualpits.
com, buscamos transformar la forma 
como los consumidores interactúan 
con comercios de auto y moto-partes, 
haciendo énfasis en la conveniencia, la 
transparencia y la confianza. Esto suma-
do a promover la inclusión de mujeres 
talentosas que tienen mucho que apor-
tar y qué decir para la transformación 
de nuestro sector.

 
Aunque el crecimiento del comercio 
electrónico es significativo, desde Vir-
tualpits.com se han identificado múlti-
ples retos: la falta de infraestructura y al-
tos costos logísticos, la desconfianza de 
los consumidores (sobre todo cuando 
el ticket es superior al promedio de las 
compras en línea que, para el trimestre 
II de 2024, alcanzó los $214 mil COP), los 
costos de la infraestructura tecnológica 
y de procesos transaccionales, y la au-
sencia de bases centralizadas de catálo-
gos de aplicación y guías de instalación 

para la diversidad de productos que 
demanda esta industria. Al fin y al cabo, 
esta realidad la vemos como espacios 
de oportunidades para el desarrollo y 
la mejora continua de nuestro sector. 
 
El comercio electrónico ha transforma-
do el mercado de auto y moto-partes 
en Colombia, ofreciendo nuevas opor-
tunidades para los consumidores y 
para las empresas. La participación de 
las mujeres en el sector digital ha sido 
clave para impulsar este crecimiento, 
la resiliencia y la innovación continua. 
A medida que el comercio electrónico 
evoluciona, es esencial que se sigan 
adoptando medidas para mejorar la in-
fraestructura física y tecnológica, garan-
tizando un entorno digital más inclusi-
vo y eficiente. El futuro es brillante y las 
mujeres tenemos y tendremos mucho 
que decir al respecto.

Lelia Marcela Cardona
Gerente de Canales Digitales y 
Experiencia al cliente.
Virtualpits.com
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El Impacto de las Mujeres en el Comercio  
Electrónico de Auto y Moto-partes en Colombia
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Mujeres impulsando la transformación 
en el sector motriz

EMPODERAUTO- Mujeres al volante  
del conocimiento

En el dinámico mundo del 
sector automotriz, la partici-
pación de las mujeres está 
marcando una diferencia sig-

nificativa, transformando tanto a las 
empresas como a la sociedad. El rol 
de la mujer en el sector motriz es 
esencial para fomentar la innova-
ción, la sostenibilidad y la inclusión, 
valores clave para enfrentar los de-
safíos actuales de la industria.

El sector motriz atraviesa un pro-
ceso de transformación en el que la 
presencia de mujeres líderes no solo 
redefine el panorama, sino que tam-
bién impulsa un cambio significati-
vo en la industria. Este movimiento 
no es una tendencia pasajera, sino 
una evolución poderosa que desta-
ca la importancia de la equidad, la 
diversidad y el liderazgo femenino 
en una de las industrias más diná-
micas de la economía global.

La contribución de las mujeres en 
áreas como ingeniería, diseño, logís-
tica, administración y dirección im-
pulsa la innovación y el crecimiento 
sostenible. Estas profesionales están 
demostrando que el talento no tie-

Desde el Comité de Mujeres, es-
tamos comprometidas a potenciar 
este impacto mediante programas 
de formación enfocado a mujeres, 
diseñados para desarrollar habilida-
des técnicas y de liderazgo. Estas ini-
ciativas no solo abren oportunidades 
para el crecimiento profesional, sino 
que también generan un efecto mul-
tiplicador al crear empleos de calidad 
y fortalecer la presencia femenina en 
roles estratégicos del sector.

Por ello, a raíz del conversatorio de 
liderazgo femenino en la ciudad de 
Cali, se generó un compromiso bajo 
el ideal de una colega, Carolina Hin-

capié (Administradora de Talento Hu-
mano) del CDA la playa en Cali, quien 
ideo un programa inicial de semille-
ros; a partir de ahí el comité de mu-
jeres de la seccional Valle de la mano 
creamos, diseñamos y estructuramos 
Empoderauto – Mujeres al volante 
del conocimiento. 

Este programa semillero de forma-
ción técnica automotriz, dirigido a 
mujeres, tiene como objetivo pro-
porcionarles las herramientas nece-
sarias para incursionar y sobresalir 
en la industria motriz. Formando y 
capacitándolas en áreas como me-
cánica automotriz, mantenimiento 

preventivo y correctivo, diagnóstico 
de problemas, reparaciones avan-
zadas, tecnología vehicular, gestión 
comercial y habilidades blandas y 
del ser.

Además, busca responder a las ne-
cesidades de la oferta laboral actual 
de los Centros de Diagnóstico Au-
tomotor (CDA) y empresas importa-
doras y distribuidoras del sector, ga-
rantizando la generación de empleo, 
promoviendo la igualdad de género 
en la industria, fomentando un am-
biente inclusivo y ofreciendo oportu-
nidades de crecimiento profesional 
para las mujeres interesadas en carre-

ras técnicas en el sector automotriz.
Hemos realizado mesas de traba-

jo con el Sena, con la secretaria de 
desarrollo económico y la secretaria 
de equidad y género de la ciudad 
de Cali,  articulando acciones benefi-
ciosas para el proyecto, llevándose a 
cabo actividades específicas orienta-
das a garantizar un avance inclusivo, 
sostenible y equitativo del proyecto, 
donde buscamos impactar inicial-
mente alrededor de 90 mujeres de 
la ciudad de Cali;  Estas alianzas han 
sido clave para maximizar los benefi-
cios tanto para el sector motriz como 
para nuestra ciudad.

ne género, aportando visiones clave 
para enfrentar los retos de sosteni-
bilidad, digitalización y competitivi-
dad que enfrenta el sector.

Más allá de abrir puertas para otras 

mujeres, su presencia inspira a nue-
vas generaciones a soñar y alcanzar 
metas en campos donde antes no se 
les consideraba protagonistas. Este 
esfuerzo contribuye a equilibrar la ba-

lanza, promoviendo una economía 
más inclusiva y mostrando que la in-
dustria puede integrar talentos diver-
sos que reflejan las necesidades de 
una sociedad en constante cambio.
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VENDE
ATENCIÓN SE

O ARRIENDA

BODEGAS
Ubicación: Carrera 47 # 136-36 – Barrio SPRING - Bogotá

 3165690971   - 3133868694Info:

Área total:

558,12 M2

- Frente: 14,50 M2
- Fondo: 17,60 m2
- Tipo de bodega: 
   Industrial y almacenamiento
- 6 o�cinas
- 5 baños
- 2 cocinetas
- Depósito 
- 5 espacios para parqueo
- Estrato 3

ATENCION: inmueble apto para 
bodega de repuestos, importadores 
mayoristas del sector, almacen 
minorista de repuestos, taller de 
mecánica y/o Serviteca.

El Comité de Mujeres del Valle del Cauca:  
un paso hacia la equidad con objetivos claros

El Valle del Cauca avanza fir-
memente hacia la equidad 
de género con la creación 
del Comité de Mujeres del 

Valle del Cauca, una iniciativa que 
promueve la participación activa 
de las mujeres en la industria. Este 
comité, diseñado desde las expe-
riencias y voces de mujeres líderes 
del sector, resalta el potencial de 
las vallecaucanas en un departa-
mento reconocido por su diversi-
dad cultural y riqueza natural.

Nuestra misión es clara: conso-
lidar un espacio que fomente el 

liderazgo y la participación feme-
nina en el sector motriz a través 
de objetivos concretos, medibles y 
sostenibles, capaces de generar un 
impacto positivo y duradero en la 
vida de las mujeres vallecaucanas.

Entre nuestras principales me-
tas se destaca el desarrollo de 
programas orientados a fortalecer 
habilidades, brindar mentorías y 
abrir espacios de formación es-
pecializada para aquellas mujeres 
interesadas en ingresar o crecer 
profesionalmente dentro de la in-
dustria motriz.

El Comité de Mujeres del Valle del 
Cauca no solo representa un logro 
significativo para las mujeres de la 
región, sino que impulsa a toda la 
industria hacia un modelo más in-
clusivo, innovador y sostenible. Es 
una prueba de que la equidad no 
es un ideal lejano, sino un objetivo 
alcanzable cuando trabajamos con 
determinación y en unidad.

Celebremos juntos este impor-
tante avance y comprometámo-
nos a apoyarlo, asegurando que 
sus beneficios lleguen a cada rin-
cón de nuestro departamento.

La mujer líder en el sector motriz: 
 Transformación, impacto y futuro

La misión de la mujer en el sector 
motriz no solo busca romper este-
reotipos, sino liderar con propósi-
to. Nuestro comité de mujeres en 
Asopartes tiene el potencial de ser 
un motor de transformación que 

beneficia tanto a la industria como 
a la sociedad en su conjunto.

Creo firmemente que la inclu-
sión de mujeres líderes en la in-
dustria de autopartes no es solo 
una cuestión de igualdad, sino una 

estrategia clave para asegurar la 
sostenibilidad y competitividad del 
sector en el futuro. Estoy orgullosa 
de contribuir a esta misión y de ser 
parte de una transformación que 
beneficia tanto a nuestra industria 

como a toda la sociedad. Este es el 
momento de actuar y las mujeres 
del sector motriz están demostran-
do que, con talento, visión y deter-
minación, no hay límites para lo 
que se puede lograr.!

Tatiana Alvarez Rojas
Directora  
Admisnitrativa 
-Comrecali
Líder Comité  
de Mujeres  
Valle del Cauca
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Increíble inauguración llena 
de energía, pasión y fútbol. 
Tuvimos el honor de contar 

con la presencia especial de 
Carlos Valdés, quien nos acom-
pañó en este gran evento que 
marca el inicio de una compe-
tencia que unirá a nuestro gre-
mio. Estos son algunos de los 
momentos que vivimos en una 
noche inolvidable. 

¡Gracias a todos por hacerlo 
posible. No te pierdas nada de 
la Copa Asopartes en nuestras 
redes sociales y en nuestra 
web. ¡Sigue cada detalle de 
esta emocionante competen-
cia!

¡Desde Asopartes! 
¡Queremos felicitar a Taller Carlos Mesa por ser reconocido como 

uno de los 10 mejores talleres mecánicos de Bogotá!  

Este logro fue destacado por Autofact, un portal especializado en la in-
dustria automotriz, gracias a su dedicación y excelencia en el servicio. ¡Un 
reconocimiento merecido que los posiciona como líderes en el sector!  
¡Sigan acelerando hacia el éxito!
Servicio Automotriz Carmesa.
Mil gracias por este reconocimiento, es el trabajo constante por mantener 
un servicio de calidad, comprometidos cada día por ofrecer el mejor servi-
cio. Nuestro compromiso siempre será: “nunca ser buenos, siempre ser 
los mejores” 

COPA ASOPARTES
Campeonato
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DIA DEL

El Día del Mecánico celebrado el 30 de noviembre, en 
el Parque la fuente, Cra 15 con calle 15. En Cali, fue 
un “éxito total” día lleno de actividades y de emo-
ciones. En el marco del evento participaron todo el 

sector de talleres, marcas reconocidas representativas en 
el mercado de autopartes, empresarios del sector motriz, 
acompañados por nuestro presidente de Asopartes el, Dr. 
Carlos Andrés Pineda Osorio. ¡El ambiente fue increíble, 
música en vivo, el show de Marco Stunt, gracias a todos 
por su gran participación en nombre de Asopartes Valle 
y al gran impulso liderado por la directora Mariana Revilla 
Perozo! Felicitaciones.

MECANICO



Todos los productos Kashima 
están fabricados bajo los 
más altos estándares de 

calidad de equipo original  

info.autopartes@capris.com.co
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CAPRIS
COLOMBIA

Somos una empresa del Grupo 
Capris SA, una organización 
con más de 60 años en el mer-
cado de Centro y Suramérica, 

que brinda soluciones al sector In-
dustrial, Ferretero, Autopartes y Aca-
démico. En Capris, acompañamos a 
nuestros clientes en sus proyectos de 
Automatización, Robótica, Transfor-
mación Digital, Sistemas de Monito-
reo y Predicción de fallas, además de 
apoyarlos el fortalecimiento tecnoló-
gico a través de nuestros programas 
de entrenamiento.

Kashima es una marca líder  
en sistemas de frenos,  
suspensión, dirección,  

transmisión

En 2021 se asoció con CarZone para 
expandir la marca Kashima por Lati-
noamérica, ofrecer toda su gama de 
repuestos y ampliar sus servicios de in-
formación técnica y formación a los ta-
lleres independientes de toda la región.

CarZone es una de las empresas lí-
deres en el aftermarket automotriz de 
China, donde provee auto partes a más 
de 200,000 talleres mecánicos. CarZone 
forma parte de Alibaba Group.

El taller en el centro
Kashima System también apoya a 

sus talleres asociados en la atracción 
de clientes y en el desarrollo de su ca-
pacidad de servicio.

De esta manera, los talleres asocia-
dos a la red de Kashima System incre-
mentan sus ingresos sensiblemente.

En su compromiso por desarrollar 
el sector automotriz, durante los últi-
mos 30 años ha capacitado a 50,000 
mecánicos pertenecientes a más de 
5,000 talleres.

Pastillas de freno Cerámi-
cas Kashima Ceramic Ultra

Características
- Formulación de 4ta generación con 
contenido cerámico (GG).
- Tecnología de bandas superficiales 
de titanio (TST).
- Incluye herrajes de acero inoxidable
Placa antiruido Premium.
- Bordes biselados y canales de re-
frigeración.
- Grasa sintética Moly

Beneficios
- Brinda un alto rendimiento, supe-
rando las especificaciones del equi-
po original (OEM) en vehículos de 
alta gama.
- Minimizan el tiempo de asenta-
miento garantizando desgastes no 
irregulares.
- Amortigua las vibraciones, mini-
mizando ruidos y chillidos gracias a 
su doble cobertura de caucho en la 
placa antiruido.
- Mejor asentamiento y desempeño 
a altas temperaturas.
- Desplazamiento adecuado de las 
mordazas, evitando fallas mecáni-
cas o ruidos indeseados.

Pastillas de freno Cerámi-
cas Kashima Ceramic Ultra
Características

- Formulación con contenido cerá-
mico (FF).
- Placa antiruido.
- Incluye herrajes de acero inoxidable
- Bordes biselados y canales de re-
frigeración.
- Incluye grasa sintética Moly.

Beneficios
- Cumple con las especificaciones 
del equipo original (OEM) en vehícu-
los modernos de gama media, evi-
tando el desgaste prematuro de los 
discos de frenos.
- Amortigua las vibraciones minimi-
zando ruidos y chillidos.
- Mejor asentamiento y desempeño 
a altas temperaturas.
- Desplazamiento adecuado de las 
mordazas, evitando fallas mecáni-
cas o ruidos indeseados.

Pastillas de freno Semime-
tálicas Kashima Evolution

Características
- Formulación semimetálica.
- Placa antiruido.
- Bordes biselados y canales de refri-
geración.
- Incluye grasa sintética Moly.

Beneficios
- Diseñada para vehículos de carga, 
brinda un alto rendimiento bajo con-
diciones de abuso y uso extremo. 
- Adecuada para rutas con pendien-
tes y frenadas constantes.
- Amortigua las vibraciones minimi-
zando ruidos y chillidos.

- Mejor asentamiento y desempeño 
a altas temperaturas.
- Desplazamiento adecuado de las 
mordazas, evitando fallas mecánicas 
o ruidos indeseados.

Pastillas de freno  
Semimetálicas Kashima Plus
Características

- Formulación semimetálica (FF)
- Placa antiruido.
- Bordes biselados y canales de re-
frigeración.
- Incluye grasa sintética Moly

Beneficios
- Ideal para vehículos subcompactos 
y sedanes medianos por sus frena-
das consistentes de manejo diario.
- Amortigua las vibraciones minimi-
zando ruidos y chillidos.
- Mejor asentamiento y desempeño 
a altas temperaturas.
- Desplazamiento adecuado de las 
mordazas, evitando fallas mecáni-
cas o ruidos indeseados.

Discos y campanas de freno 
Características

- Fundición de hierro gris (ASTM 
A159-77) acorde a la norma SAEJ341
Beneficios.
- La cual garantiza al máximo la vida 
útil y resistencia a las vibraciones o 
fracturas. Perfecta compatibilidad 
con pastillas (semimetálicas o cerá-
micas) y con pastillas de freno.

Hidráulicos de freno  
y embrague:

Características
- Formulación semimetálica (FF)
- Arco metálico diseñado con precisión
- Soldadura automática en uniones
- Componentes tratados con mate-
rial anticorrosivo

Beneficios
- Diseñada para garantizar un alto ren-
dimiento en la frenada y larga duración 
para vehículos de media y alta gama.
- Acople preciso con el material de 
fricción, eliminando vibraciones.
- Garantiza uniones más resistentes 
a fallas mecánicas.
- Garantiza una larga vida, evitando 
una corrosión prematura.

¡UNETE A NUESTRA RED 
DE DISTRUBUIDORES!
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Fueron más de 13 mil unidades 
vendidas en los 12 días de feria; 
esto refleja la importancia de este 
espacio organizado por Corferias y 
Fenalco, para dinamizar la econo-
mía del sector automotor.

El Salón del Automóvil se conso-

lida como la plataforma para que 
las nuevas marcas den a conocer 
su llegada a Colombia y los visitan-
tes identifiquen las tendencias del 
mercado.

 El Salón Internacional del Auto-
móvil 2024 concluyó su edición 

número XVIII registrando ventas 
de más de 13 mil unidades duran-
te los 12 días de feria.  Los grandes 
protagonistas del 2024 fueron los 
autos eléctricos e híbridos, aunque 
los tradicionales siguen estando 
presentes. Este evento, considera-

do como uno de los más relevan-
tes en Latinoamérica es organiza-
do por Corferias y Fenalco.

LANZAMIENTOS
VEHICULOS: 

La feria es el espacio ideal para el sector automotor de Co-
lombia, donde asisten interesados en la adquisición de au-
tos, motos, SUV vehículos utilitarios y de carga ligera, entre 

otros. Los visitantes pueden acceder de primera mano a las ofer-
tas comerciales y nuevos modelos, así como accesorios, com-
plementos, servicios y productos relacionados con la industria.

Conoce algunas razones para  
estar en el Salón Internacional  

del Automóvil:

• Encuentra el carro nuevo que buscas, 
mientras pasas un rato agradable con 
tu familia. Encuentra más de 1.000 
marcas.

• Puedes ver nuevos modelos y lanza-
mientos.

• Descubre productos y servicios com-
plementarios.

• Encuentra asesoría con expertos.
• Ubica entidades financieras para lle-

varte a casa el automóvil que quieres.

Razones para venir a la feria

La feria, que se ha posicio-
nado como la vitrina espe-
cializada más importante del 
sector en Colombia, por sus 
componentes experienciales 
y comerciales, trae a los visi-
tantes:

Avances tecnológicos: 
Los visitantes tienen la opor-
tunidad de conocer las úl-
timas innovaciones en tec-
nología automotor, desde 
vehículos eléctricos hasta 
sistemas de conducción au-
tónoma.

Diversidad de marcas: 
Los principales fabricantes 
de automóviles muestran sus 
últimas creaciones y ofrecen 
a los asistentes la oportuni-
dad de comparar una amplia 
variedad de modelos en un 
solo lugar.

Experiencias interacti-
vas: Además de la exhibición 
de vehículos, se llevan a cabo 
actividades interactivas, que 
permiten a los visitantes ex-
perimentar la emoción de 
estar detrás del volante.

Sostenibilidad: Se destaca 
la importancia de la sosteni-
bilidad en la industria auto-
motor, con un enfoque en 
vehículos eléctricos y opcio-
nes de movilidad ecoamiga-
bles.

Cierre exitoso del Salón 
del Automóvil: récord en 
ventas, auge de híbridos y 
eléctricos

Más de 150 mil visitantes 
asistieron a la versión XVIII y 
conocieron la apuesta de 75 
marcas y 130 expositores.

Cierre exitoso del Salón del Automóvil:  
récord en ventas, auge de híbridos y eléctricos

Continua en la 
siguiente página
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CABLES DE
ENCENDIDO

NGKEspecialista
en encendido

Principales Aplicaciones
SC-G106
SC-G105
SC-G101
SC-G73
SC-G03
SC-G02
SC-N06
SC-N09
SC-N10
SC-R13
SC-R16
SC-Z03
ST-V28
ST-V25
ST-V18

N200 / N300
Spark GT
Onix / Joy
Corsa / Cobalt
Aveo / Optra
Spark Chronos
Atos / Picanto / i10
Rio 1.4 16v 
Gran i10 
Logan / Sandero
Twingo
Mazda BT-50
Bora 
Fox / Gol / Voyage
Gol

GM

VW

Renault

Hyundai
/ Kia

Mazda

* Para revisar todas las aplicaciones y motorización consulte
    nuestro catalogo Aprobado para

Cables de alta #1 para vehículos convertidos a GNV en 

!Ahora disponible en Colombia!

@ngkSudamerica

SCAN MEDescargue yá
APP NGK

Fueron cerca de 75 marcas 
entre tradicionales y emer-
gentes las que estuvieron 
en esta versión. Una de las 
novedades fue la cantidad 
de opciones que llegan des-
de China, consolidando su 
presencia en el mercado co-
lombiano. Carlos Ruiz, jefe 
de proyecto del Salón del 
Automóvil, afirmó: "Esta edi-
ción superó todas las expec-
tativas. Reafirmamos la feria 
como el punto de referencia 
para la industria automotriz 
en Colombia y América La-
tina. El evento, organizado 
por Corferias y Fenalco, fue 
el escenario en el que se ex-
hibieron 650 referencias y lo-
gramos fortalecer las ventas 
del sector automotriz.” 

Los protagonistas
Un aspecto destacado de 

esta edición fue la participa-
ción de las marcas automotri-
ces chinas, que ganan terreno 
en el mercado local. Empre-
sas como BYD, Changan y Je-
tour, exhibieron sus modelos 
eléctricos y de combustión, 
conquistando al público co-
lombiano con tecnología 
avanzada y precios competi-
tivos.

BYD llamó la atención del 
público en el segmento eléc-
trico con su modelo Seagull, 
mientras que Jetour y Chan-
gan lograron destacarse 
como SUV de alta tecnología.

De otro lado, Bestune y Zee-
kr llegaron por primera vez al 
Salón del Automóvil, siendo 
esta feria la plataforma para 
ingresar a Colombia y con-
quistar a los visitantes por su 
diseño, calidad, cuidado del 
medio ambiente y precio.

Las cerca de 75 marcas 
participantes en la edición 
XVIII, no solo diversificaron 
la oferta, sino que presenta-
ron vehículos adaptados a 
las necesidades de los con-
sumidores colombianos.

Híbridos y eléctricos, 
los protagonistas de 

la sostenibilidad en el 
sector automotor

Esta edición también des-
tacó la apuesta hacia la mo-
vilidad sostenible, con un 
aumento significativo en la 

oferta de vehículos eléctri-
cos e híbridos. La categoría 
de vehículos 100% eléctricos 
mostró un crecimiento consi-
derable, con opciones como 
el Renault Megane E-Tech, el 
Hyundai Kona EV, sumados a 
los vehículos completamen-
te eléctricos de marcas como 
BMW y Mini.

Así mismo, el Porsche Tay-
can, primer deportivo eléc-
trico de la marca alemana 
con 938 caballos de fuerza 
o el Porsche Macan 4 Elec-
tric, este que fue el último 
lanzamiento de la marca 
en Colombia y primer SUV 
completamente eléctrico.

Estos modelos atrajeron a 
consumidores interesados 
en tecnología sostenible 
y beneficios a largo plazo 
como menores costos ope-
rativos y exenciones tribu-
tarias.

El Salón escenario 
para las “2 ruedas”

El pabellón 1 nivel 1 y 2 re-
unió a más de 30 marcas de 
motos. Aquí los visitantes 
conocieron piezas de co-
lección como la Vespa GTS 
300, la Ducati Lamborghini 
de las cuales solo llegaron 
dos a Colombia o las icóni-
cas Harley Davidson.

AKT, Royal Enfield, Kawa-

saki, Kymco, Fratelli, Hero, 
Kove Motos. Yamaha, Grupo 
UMA, Benelli, Ceronte, Vic-
tory, Honda, Suzuki y Gogo-
ro, estuvieron presentes en 
el nivel 1.

Mientras que en el nivel 2, 

los visitantes conocieron la 
propuesta de Ducati, Gas-
gas, CFmoto, MV Augusta, 
KTM, Piaggio, Vespa, Aprilia, 
Moto Guzzi, Talaria, Can-am, 
Husqvarna, BMW y Triumph 
mostraron sus novedades.

¡HAGA CUENTAS!  
ESTOS SON ALGUNOS DE LOS  

PRECIOS DISPONIBLES

Bestune es el carro eléctrico más económico que estuvo 
presente en la feria, con capacidad para cuatro personas.

Los visitantes encontraron en esta versión XVIII carros 
como el Suzuki Swift Hybrid GL mecánico y el Renault 
Kwid, que rondan desde los 50 millones en adelante.

Mazda ofrece opciones que van desde los 82 millones 
hasta los 283 millones de pesos. El Salón del Automóvil, en 
su versión XVIII, reunió a más de 75 marcas entre motos y 
carros. A lo largo de los 23 pabellones, los visitantes encon-
trararon ofertas de carros y motos que se ajustan a todos 
los bolsillos y necesidades.



PAUTA

312 540 72 81
CON NOSOTROS

WWW.NOTICIASDEASOPARTES.COM.CO
INGRESA YA...!!!

PERIÓDICO NOTICIAS DE ASOPARTES
ÚNICO MEDIO DE COMUNICACIÓN ESPECIALIZADO EN 
EL SECTOR AUTOMOTRIZ Y DE LAS AUTOPARTES

GRANDES BENEFICIOS PARA EL ANUNCIANTE, YA QUE 
SU PUBLICIDAD LLEGA A UN SEGMENTO ESPECIFICO

TARIFAS MAS ECONÓMICAS QUE OTROS MEDIOS 
DE CIRCULACIÓN NACIONAL

SOMOS UN MEDIO ALTERNATIVO ESPECIALIZADO 
MULTIPLATAFORMA MAS CONSULTADOS DENTRO DEL SECTOR

LA MISIÓN DEL MEDIO, ES CONTRIBUIR CON EL FORTALECIMIENTO DE LOS ANUNCIANTES, CON LA PUBLICIDAD DE MARCAS, 
PRODUCTOS Y SERVICIOS MEDIANTE LA FRECUENCIA DE PAUTA EN EL PERIÓDICO POR FIDELIZACIÓN

DESDE HACE MAS DE QUINCE AÑOS ESTAMOS COMPROMETIDOS CON EL GREMIO DE ASOPARTES Y SUS AFILIADOS EN LLEVARLES TODAS LAS NOTICIAS DEL SECTOR

APROVECHE NUESTROS PAQUETES DE PUBLICIDAD Y DE FIDELIZACIÓN AÑO 2025 Y PAUTE DESDE YA!

GRANDES OFERTAS PERIÓDICAS Y PROMOCIONES DE PAUTA EN PUBLICIDAD  IMPRESA & DIGITAL MULTIPLATAFORMA, DURANTE EL AÑO

QUE LA MAGIA DE LA NAVIDAD ILUMINE TU VIDA Y LLENE TU CORAZÓN DE AMOR Y FELICIDAD!

NOTICIAS DE ASOPARTES TE DESEA... 
UNA FELIZ NAVIDAD Y UN PROSPERO AÑO 2025 !!!
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TECNOLOGÍA AUTOMOTIVA

@dsindustria /dsindustriawww.ds.ind.br

   RENAULT
• Renault: la marca de ori-

gen francés cuenta con el 
KWID (combustión), un SUV 
compacto que ofrece con-
fort para el conductor y sus 
pasajeros, además de acaba-
dos sorprendentes, con un 
nuevo cuadro de instrumen-
tos digital y computador a 
bordo. El precio en feria es 
de $49.990.000.

• Si usted es de los que 
busca un vehículo eléctri-
co, seguro y con alta tec-
nología, el Renault Megane 
E-Tech puede ajustarse a 
lo que busca. Este modelo, 
que apuesta por la soste-
nibilidad, cuenta con siste-
mas inteligentes que avisan 
de imprevistos en la carre-
tera y sistemas de asistencia 
de parqueo para facilitar to-
das las maniobras. La inver-
sión para este carro es de 
$179.990.000.

  
 MAZDA

• Mazda: la marca japo-
nesa, reconocida mundial-
mente por su elegancia y 
acabados finos, participa 
en el Salón con carros que 
van desde los 82 millones 
hasta los 283 millones. El 
primer valor corresponde 
al Mazda 2, un sedán con 
un estilo sofisticado que 
ofrece variadas opciones 
de seguridad. Por otro lado, 
están la Mazda CX-60, que 
ronda los 240 millones, y la 
CX-90; ambos modelos son 
híbridos.

BYD MARCA CHINA
• BYD: una de las mar-

cas chinas más reconoci-
das a nivel mundial exhibe 
en esta edición del Salón 
más de 12 modelos. Uno 
de ellos es el BYD Seagull, 
un vehículo compacto tipo 
hatchback 100% eléctrico, 
con tecnología de vanguar-

Desde carros a combustible, híbridos y 100% eléctricos, el Salón del Automóvil 
fue un gran escenario en el plan indispensable para que el público conozca de 

primera mano compare y adquiera la mejor opción. A continuación, se presentan 
solo algunas de las opciones disponibles:

LANZAMIENTOS
VEHICULOS: 

dia, alto desempeño y un 
diseño futurista inspirado 
en el concepto de “estética 
marina”. Su precio en feria 
es de $78.990.000.

• Dentro de su portafolio 
también está la BYD Tang, 
un impresionante SUV 
100% eléctrico con más de 
500 caballos de potencia. 
Este vehículo tiene capaci-
dad para 7 pasajeros, trac-
ción integral y es capaz de 
acelerar de 0 a 100 km/h en 
tan solo 4,9 segundos. La in-
versión es de $324.990.000.

SUZUKI MARCA 
JAPONESA

• Suzuki: la marca ja-
ponesa tiene en el Salón 
uno de los autos híbri-
dos más económicos del 
mercado. El Suzuki Swift 
Hybrid GL mecánico per-
mite un menor consumo 
de combustible, lo cual 
representa un ahorro sus-
tancial para su bolsillo, 
además de ofrecer una 
conducción más suave. El 
costo de este carro oscila 
en $68.990.000.

LAND ROVER
• Land Rover, con su mo-

delo Range Rover Defen-
der 110, apuesta por un 
diseño todoterreno híbri-
do eléctrico enchufable 
que ofrece una entrega 
inmediata de par y la po-
sibilidad de cargarlo me-
diante carga rápida. Ade-
más, la marca permite a 
los interesados personali-
zarlo de acuerdo a sus ne-
cesidades. La Range Rover 
tiene un precio aproxima-
do de $649.900.000.

    

FAW
• FAW Bestune Xiaoma, 

es el auto eléctrico urbano 
más económico presente 
en el Salón del Automó-
vil, además es totalmente 
personalizable. Tiene una 
autonomía de hasta 170 
km por carga completa, 
que requiere de 6,5 horas 
en carga lenta para llegar 
al 100% desde cero. La ve-
locidad máxima es de 100 
km/h y claro, no falta un 
sistema de regeneración 
de energía a través del 
frenado. Su precio es de 
$45.000.000.

Para más  
información, visite  

www.salondelautomovil.com




